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QUEM SOMOS

EXPERIENCIA

A experiéncia consolidada em projetos bem sucedidos
de implementagao do Balanced Scorecard e
desenvolvimento de aplicagbes para gestao da
performance organizacional, permitiu a fundacao da
SAPHARI e a sua estruturacdo com um consideravel
capital intelectual focado para atender as demandas
de um mercado emergente: O mercado de empresas
que gerenciam focadas na estratégia e que buscam

constantemente a inovacao.
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QUEM SOMOS

AGENCIA

O conceito de Agéncia surge para atender a uma
necessidade de especialistas quem fornecam os
subsidios metodoldgicos, tecnoldgicos e praticos para
a formulacao, traducao, gestao, performance e

comunicacao da estratégia e inovagao.
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O QUE FAZEMOS :: conceitos

ESTRATEGIA

O grande desafio das organizacoes esta em tirar o
planejamento estratégico do papel e disseminar os objetivos e

metas a todos os niveis da organizagao.

A gestao estratégica consiste em fazer com que a estratégia
definida seja sistematicamente monitorada, analisada e, se for
preciso, redefinida, para garantir que a visao de futuro,

objetivo maior da organizacao, seja alcancada.
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FILOSOFIA (Reflexao)
ANALISE (Estudos)
FORMULACAO (Planejamento)
VISUALIZACAO (Comunicacio)
EXECUCAO (Gestao)

INTELIGENCIA (Performance)
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O QUE FAZEMOS :: conceitos

INOVACAO

A inovacao tem sido destacada como o principal elemento
diferenciador de organizacdbes que buscam aumentar sua
competitividade. Normalmente, quanto mais inovadora uma
empresa for, maior sera sua competitividade e melhor sua

posicdo no mercado em que atua.

@aphari

CONCEITO (Sensibilizacido)
MAPEAMENTO (diagnoéstico)
CULTURA (institucionalizacio)
IDEACAO (oportunidades)
GESTAO (Processos)

DESIGN DE NEGOCIOS (Modelos)
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COMO FAZEMOS :: Solucoes

ESTRAT

“GIA

INOVACAO

PERFORMANC
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PLANEJAMENTO ESTRATEGICO

GESTAO ESTRATEGICA

DESENHO DE MODELO DE NEGOCIO

GERACAO DE OPORTUNIDADES

INFORMACOES GERENCIAS

ANALISE DE REQUISITOS
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CLIENTES E PROJETOS

GRUPO BOTICARIO

Levantamento e prototipagdo de cenarios de informagdes referente aos indicadores comerciais das franquias.

LABISDESIGN

SEBRAE-PR

TRANSVALTER

OXPLEN ORTODONTIA
GASTROCLINICA

GRUPO MARISTA
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Implementacdo de painéis de performance e da metodologia Balanced Scorecard nas unidades de Telecomunicagdes, Solugcdes Médicas e Energia

Redesenho do modelo de negécio para o sistema de digitalizacdo.

Implantagdo de processos para gestdo da inovagao.

Redesenho do modelo de negdcio, posicionamento estratégico, analise de informagdes gerenciais e assessoria em gestao de projetos.
Desenho de Mapas Estratégicos para projetos Setoriais

Implementacgdo de painéis de performance financeira e de vendas

Desenvolvimento de painéis de gestdo, indicadores de performance; Implementagado do Balanced Scorecard e elaboragdo de estratégias de negdcio.
Analise de requisitos para desenvolvimento dos painéis de indicadores e metas para gestdo de atendimento médico

Analise de requisitos para projeto de Business Intelligence Hospital Marcelino Champagnat.

" INDUSTRIA  [[TECNOLOGIA' ~  SERVICOS SAUDE
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METODO
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ramentas para
negocCiOsS

Conceito que ceune diversas fer
criar e/ou repensar modelos de

d'\ferenciados, desenvo\ver

apolar estratéglas exclusivas,
categorias de pr s canais € NOVOS

odutos € servicos,
modelos de crescimento sustentéve\




BUSINESS MODEL CANVAS
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The Business Model Canvas
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The Business Model Canvas qm‘ pe l xe L!j.o,t.)nqamnf,)
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DESIGN DE NEGOCIOS

METODO

Metodologia baseada em técnicas de design
thinking e métodos ageis que permite alinhar o
modelo de negodcio a estrutura organizacional e
aos objetivos estratégicos e de inovacao da

empresa, sempre visando seu crescimento.
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ESCOPO__

‘ P PROPOSTA PLANO DE
s ‘ NEGOCIOS E MARKETING




OBJETIVO

Elaboracdo de um plano de negdcio e um
plano de marketing para 7 empresas do
nucleo de Tl de Marechal Candido Rondon e
Mmais um para o0 Nnovo negocio que o nucleo

ird criar em conjunto.
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EVOLUSOFT SISTEMAS
PRIORI SISTEMAS
ULTRA SISTEMAS
SIGHA SISTEMAS

BZS INFORMATICA
WORK SISTEMAS

RONDOTEC INFORMATICA
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SERVICOS

PLANO DE NEGOCIO

PLANO DE MARKETING

ACOMPANHAMENTO
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MAPEAMENTO DAS PRATICAS DE GESTAO
ANALISE DE COMPETITIVIDADE
CAPACITACAO EM MODELO DE NEGOCIOS
DESENHO DE MODELOS DE NEGOCIOS
DIRECIONAMENTO ESTRATEGICO

ANALISE FINANCEIRA

ELABORACAO ESTRATEGIAS DE PRODUTOS / SERVICOS
ELABORACAO ESTRATEGIAS DE PRECO

ELABORACAO ESTRATEGIAS DE PROMOCAO
ELABORACAO ESTRATEGIAS DE COMUNICACAO

ELABORACAO ESTRATEGIAS DE VENDAS

O MONITORAMENTO PRESENCIAL

MONITORAMENTO VIRTUAL
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PLANO NEGOCIO E MARKETING
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PLANEJAMENTO
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1 Reuniao de kick off e apresentacao de cronograma -

8 encontros presenciais de 1 dia para Mapeamento das Empresas

1 Encontro de 1 dia e meio para capacitacao em Modelos de Negocios
8 Encontros de 3 dias para Elaboracdo do Plano de Negdcios

8 Encontros de 1 dia e meio para Elaboracao do Plano de Marketing

1 Encontro de 1 dia e meio para devolutiva dos Planos de Negdcios e Marketing
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ESTIMATIVAS
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3 horas para reuniao de kick off e apresentacao de cronograma;
12 horas de duracao da capacitacao em Modelos de Negocios (1 dia e meio);

24 horas de trabalho de consultoria e reunides para levantamento de informacado para o plano de

negocios e plano de marketing para cada empresa;

36 horas de trabalho para elaboracao dos planos de negdcio e de marketing;

12 horas de trabalho para entrega e apresentacao dos planos de negdcio;

2 horas més para acompanhamento por 6 meses da implementacao dos planos;
2 locacOes de salas para os encontros de Kickoff e capacitacao;

48 diarias para reembolso de despesas para realizacdo dos encontros;

20 deslocamentos para realizacao das atividades
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INVESTIMENTO POR EMPRESA

+ ANALISE NORMAL COMPACTO

PLANO DE NEGOCIO 114 Horas 102 Horas 76 Horas

Mapeamento, Andlise, Capacitacdo, Modelo

de Negdcio, Direcionamento.

PLANO DE MARKETING 21 Horas 21 Horas 16 Horas

Estratégia de Produto / Servico, Preco, Promocéo,

Comunicacdo e Vendas.

ACOMPANHAMENTO 12 Horas 12 Horas 12 Horas
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INVESTIMENTO PARA O GRUPO

CONSULTORIA
CAPACITACAO
ACOMPANHAMENTO
DIARIAS

DESLOCAMENTO

TOTAL
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+ ANALISE

R$ 79.800,00

R$ 4.500,00

R$ 5.760,00

R$ 7.200,00

R$ 9.200,00

R$ 106.460,00

NORMAL COMPACTO
R$ 70.680,00 R$ 54.720,00
R$ 4.500,00 R$ 3.000,00
R$ 5.760,00 R$ 5.760,00
R$ 7.200,00 R$ 7.200,00
R$ 9.200,00 R$ 9.200,00
R$ 97.340,00 R$ 79.880,00
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ricardo.pereira@saphari.com.br
www.saphari.com.br




